
Profile number
109622

Succesvolle Padel E-commerce Onderneming met Sterke Marktpositie
Located in
Netherlands

Personal data
Sector
Retail non-food

Type of company
Webshop

Legal entity:
Limited Company

Type of transaction
To be determined

Life phase enterprise
Growing

Employees in FTE
< 5

Type of buyer:
MBI candidate
Strategic acquisition
Investor

Financial information
Turnover last financial year
€ 250.000 - € 500.000

Asking price
€ 0 - € 100.000

Earnings before taxes
€ 0 - € 100.000

Company history/background

Ter overname aangeboden: een goed gevestigde e-commerce onderneming (BV) gespecialiseerd in
padelproducten. Met bijna vijf jaar ervaring heeft het bedrijf een sterke positie opgebouwd binnen de
snelgroeiende padelmarkt in de Benelux. De webshop beschikt over een loyaal klantenbestand, betrouwbare
leveranciers en een geoptimaliseerd bestelproces. Dankzij de stijgende populariteit van padel is er veel ruimte
voor verdere groei, zowel in omzet als in aanbod. De onderneming is volledig operationeel en direct over te
nemen, ideaal voor ondernemers of investeerders die willen instappen in een bloeiende nichemarkt.
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Uitbreidingsmogelijkheden naar B2B, internationale verkoop of fysieke retail zijn volop aanwezig.

Het bedrijf is een gespecialiseerde e-commerce onderneming in padelproducten en bestaat bijna vijf jaar. De
webshop richt zich op zowel de Nederlandse als Belgische markt, met een omzetverdeling van 80% NL en 20%
BE. Ongeveer 90% van de omzet komt uit B2C-verkoop aan recreatieve en fanatieke padelspelers, terwijl 10%
afkomstig is uit B2B-klanten zoals padelclubs en sportwinkels. Het assortiment bestaat uit rackets, ballen,
tassen en accessoires van bekende merken. Dankzij de sterke groei van padel stijgt de omzet maandelijks. De
webshop is volledig operationeel, schaalbaar en eenvoudig uit te breiden naar andere markten of via fysieke
retail. Marketing vindt plaats via SEO, social media en Google Ads. De webshop heeft een loyale klantenbasis,
goede marges en betrouwbare leveranciers. Een aantrekkelijke kans voor ondernemers of investeerders in
sport, e-commerce of lifestyle.

Unique selling points

Deze goed gevestigde e-commerce onderneming heeft een sterke reputatie binnen de padelmarkt en is
initiatiefnemer van diverse succesvolle projecten in Nederland. Het onderscheidend vermogen ligt in het brede
assortiment hoogwaardige padelproducten, gecombineerd met volledige interne beheersing van inkoop, opslag,
verkoop, klantenservice en fulfilment. Door hoge inkoopvolumes wordt het merendeel direct bij de fabriek
ingekocht, wat zorgt voor scherpe prijzen en gezonde marges. Het zelf beheren van de volledige keten
waarborgt optimale kwaliteit en levertijden. Dankzij een solide fundament en efficiënte processen biedt deze
webshop met de juiste investeringen in tijd en kapitaal aanzienlijke groeimogelijkheden en schaalvoordelen
binnen de snelgroeiende padelmarkt.

Other

Vanwege de strategische focus op een omvangrijk extern consultancyproject heeft de verkopende partij
onvoldoende tijd en aandacht voor de webshop. Daarom wordt deze goed presterende onderneming ter
overname aangeboden. Dit biedt een nieuwe eigenaar de kans om met volledige focus de webshop verder uit te
bouwen en te profiteren van de groeiende padelmarkt. De webshop is geschikt voor zowel startende
ondernemers als bestaande e-commercebedrijven die hun activiteiten willen uitbreiden. De ideale koper is bij
voorkeur al actief in e-commerce en kan het assortiment complementair of deels overlappend integreren. Door
synergievoordelen, zoals gezamenlijke inkoop en schaalvoordelen, is verdere winstgroei goed haalbaar.
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