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Verken de winstgevende mogelijkheden van franchise en bedrijfsadvies
Gevestigd in
Nederland

Algemene informatie
Branche
Dienstverlening

Soort bedrijf
Economische en organisatieadviesbureau

Rechtsvorm:
Anders

Transactievorm
Nader te bepalen

Levensfase onderneming
Volwassen

Aantal medewerkers (in FTE)
0

Type koper:
MBI kandidaat
Strategische overname

Financiële informatie
Omzet indicatie
Vertrouwelijk

Indicatie overnamebedrag
€ 0 - € 100.000

Resultaat voor belasting
Vertrouwelijk

Bedrijfshistorie / achtergrond

Wij zijn een managementadviesbureau dat ondernemers ondersteunt bij het realiseren van hun zakelijke
doelstellingen. Sinds 2011 adviseert onze franchiseorganisatie Nederlandse ondernemers. Met ons
internationaal bewezen Winstlekkage-model en ons uitgebreide BedrijfsVerbeterPlan helpen we organisaties om
hun bedrijfsvoering te optimaliseren. Onze missie is om dé vertrouwenspartner te worden van ondernemend
Nederland bij het succesvol (her)inrichten van bedrijven.
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Als adviseur bewaak je de balans tussen korte termijn impact en structurele verbeteringen. Op termijn werk je
toe naar de positie van strategische business partner van de ondernemer, ook wel de parttime commissaris
genoemd. Je analyseert de uitdagingen, bespreekt belangrijke vraagstukken en helpt de ondernemer bij het
vinden van oplossingen om de bedrijfsactiviteiten weer te laten groeien. Indien gewenst, ondersteun je ook bij
het gereedmaken van het bedrijf voor verkoop. Om directe impact te realiseren hebben we onder andere het
winstlekkage-model ontwikkeld, dat zich richt op 8 essentiële gebieden waar ongemerkt geld uit een
onderneming kan wegvloeien:

Prijsbeleid
Kostenbeheersing
Productiviteit
Bezetting
Marketing & Sales
Debiteurenbeheer
Voorraadbeheer
Groei

Vaak verliezen ondernemingen geld en tijd op deze gebieden, zonder dat de ondernemer zich hiervan bewust is.
Met onze tools en training bieden we inzicht in hoe de resultaten op korte termijn verbeterd kunnen worden,
waardoor ruimte ontstaat voor structurele verbeteringen.

Onderscheidend vermogen

Natuurlijk speel je zelf een belangrijke rol in je eigen succes, maar als franchisenemer ga je aan de slag met een
internationaal beproefd en bewezen model. De voordelen van onze franchisenemers op een rijtje:

Het merk;
Bewezen methodieken waardoor jij je kan focussen op het ondersteunen van je klanten;
Unieke winstlekkagetool voor het scannen van een MKB-onderneming en het bepalen van de ROI van een
gezamenlijk traject;
Je kunt na je introductie- en producttrainingen (8-10 weken) gelijk aan de slag;
Intensieve coaching om de methodiek ook in de praktijk eigen te maken;
Kennis kunnen delen en opdoen van collega-franchisepartners, zonder dat zij concurrenten zijn;
Je wordt onderdeel van een team en hebt elke maand diverse meetings om in interactie te zijn. Denk aan
kennissessies, georganiseerde bijeenkomsten door de franchisegever, en leuke zomer- en
eindejaarsactiviteiten;
Ondersteuning vanuit het hoofdkantoor op gebied van marketing en office management.

Overig
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Om onze klanten en potentiële klanten optimaal te blijven bedienen, zijn wij op zoek naar nieuwe
franchisepartners. Werk je momenteel in het bedrijfsleven of de zakelijke advieswereld? Of heb je een
vergelijkbare achtergrond als succesvol ondernemer? Dan ben jij misschien de nieuwe (associate)
franchisepartner die wij zoeken! We zoeken iemand met:

Minimaal 10 jaar ervaring op senior management niveau.
Generalist of ervaring in minimaal 2 functionele werkgebieden.
5 jaar commerciële ervaring in B2B of affiniteit met acquisitie, sales & marketing.

Onze partners halen veel voldoening uit hun werk als ondernemer:

Het voelt goed om de door de jaren heen opgebouwde kennis en ervaring in te zetten om andere
ondernemers te helpen.
Je komt als adviseur in aanraking met allerlei soorten ondernemers en branches, in plaats van één. Nooit een
saai moment.
Je hebt de vrijheid om je eigen tijd in te delen en zelf te bepalen hoeveel klanten je bedient. Hierdoor heb je
ook je inkomsten volledig in eigen hand. 

Interesse? Vraag gerust meer informatie aan.
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