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Profile number
108968

De toekomst van geautomatiseerde startup due diligence zoekt groeikapitaal

Located in
Netherlands

Personal data

Sector Type of company

IT service Software development
Legal entity: Type of transaction
Limited Company To be determined
Life phase enterprise Employees in FTE
Starting 5-10
Type of buyer:

¢ Strategic acquisition

¢ Investor

Financial information
Turnover last financial year Asking price
€ 0-€ 100.000 € 0 - € 250.000

Earnings before taxes
Confidential

Company history/background

Deze onderneming, opgezet door een investeringsmaatschappij, heeft een baanbrekende Al-gestuurde
oplossing ontwikkeld. De propositie beoogd een revolutie teweeg te brengen in de manier waarop
investeerders hun dealflow beoordelen.

Geconfronteerd met de uitdaging om een groot aantal startup-applicaties efficiént te evalueren, heeft men de
applicatie gebouwd: een intelligent, volledig geautomatiseerd platform dat startups analyseert, risico's over
meerdere dimensies beoordeelt en binnen enkele minuten gedetailleerde rapporten genereert.
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De resultaten waren zo krachtig dat we het niet alleen intern hielden, maar de tool lanceerden als een op
zichzelf staand bedrijf en het op de markt brachten om het investeringslandschap te transformeren.

De onderneming is live sinds 20 januari 2025 en zonder enige marketing hebben ze in slechts enkele dagen al
betalende klanten in 4 landen weten te werven en meer dan 50 startups beoordeeld.

De Al tool opereert als een B2B SaaS-platform dat is ontworpen voor Angel Networks, durfkapitaalbedrijven,
Family Offices, investeringsfondsen, incubators en accelerators.

Het prijsmodel is eenvoudig en schaalbaar:

¢ Maandelijks abonnement
e Onboardingkosten

Dit flexibele model zorgt ervoor dat beleggingsondernemingen van elke omvang gebruik kunnen maken van de
Al-aangedreven due diligence van de oplossing, waardoor hun startup-beoordelingsproces wordt
geautomatiseerd en de efficiéntie wordt gemaximaliseerd.

Unique selling points

Unique Selling Propositions (USP’s)

1. Al-aangedreven due diligence — Elimineer handmatige opstartbeoordelingen met een intelligent systeem
dat risico’s analyseert, belangrijke statistieken evalueert en binnen enkele minuten uitgebreide rapporten
levert.

2. Tijdbesparende automatisering — Investeerders kunnen tientallen startups beoordelen in de tijd die
gewoonlijk nodig is om er slechts één te beoordelen, zonder dat dit ten koste gaat van de diepgang of
nauwkeurigheid.

3. Zero Friction voor investeerders — Deel gewoon een unieke URL met startups, en de oplossing doet de
rest: geen eindeloze e-mailuitwisselingen, documentbeoordelingen of handmatige scores nodig.

4. Snellere, slimmere investeringsbeslissingen — Krijg op data gebaseerde inzichten over marktpotentieel,
financiéle gezondheid, teamkracht en schaalbaarheid, zodat u zich kunt concentreren op de beste
kansen.

Other

De ondernemers willen funding ophalen om de groei een boost te geven, door het Al-gestuurde platform te
verbeteren en het marktbereik uit te breiden.

Deze investering zal ze in staat stellen de softwareontwikkeling te versnellen, onze voorspellende analyses te
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verfijnen en een verkoopleider van topniveau aan te trekken om de acquisitie van klanten en de omzet op te
schalen.

De financieringsbehoefte bedraagt voor deze ronde EUR 250.000, hiervan is reeds EUR 25.000 toegezegd.
De minimale ticketsize bedraagt EUR 25.000.

De huidige maandelijkse omzet bedraagt (na 1 maand live) reeds EUR 2.500. De huidige maandelijkse kosten
bedragen EUR 10.000.

Voor het komende jaar wordt een omzet verwacht van EUR 185.000 en voor het jaar 2026 wordt per heden een
omzet geprognosticeerd van EUR 1.000.000.
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