Bedrijventekoop.nl

Profiel nr.
108552

Producent van hoogwaardige technische producten voor exclusieve markt.
Ontwerpbureau en producent van specialistische hoogwaardige maatwerk
mechanische interieuroplossingen voor een exclusieve doelgroep (niche).

Gevestigd in Ook interessant voor
Noord-Nederland Oost-Nederland

Algemene informatie

Branche Soort bedrijf

Industrie Overig

Rechtsvorm: Transactievorm

BV Aandelentransactie
Levensfase onderneming Aantal medewerkers (in FTE)
Groeiend 5-10

Type koper:

Strategische overname

Financiéle informatie
Omzet indicatie Indicatie overnamebedrag
€ 1.000.000 - € 2.500.000 N.o.t.k.

Resultaat voor belasting
€ 100.000 - € 250.000

Bedrijfshistorie / achtergrond

Onderneming opereert internationaal en levert haar end to end oplossingen voor aanwending van domestic tot
maritiem aan vermogende particulieren of hun agenten. Ook de zakelijke markt wordt verzorgd met
toepassingen voor de maritieme sector. Het betreft een absolute nichemarkt.

Het ontwerpbureau ontwikkelt de maatwerk oplossingen voor vraagstukken die door afnemers worden
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voorgelegd. Voorts produceert en installeert zij het eindproduct. Voor de productie valt ondernemer terug op een
netwerk van toeleveranciers en metaalbewerkingsbedrijven. Deze praktijk is bewerkelijk en stelt grenzen aan de
groei. Groei die wel kan worden gerealiseerd als ontwerp en productie geintegreerd in €één onderneming kunnen
worden gevat.

Efficiency en schaal van de activiteiten kunnen naar een fors hoger plan worden getild als ontwerp en realisatie
in €én hand kan worden genomen. In dit kader wordt een nader omschrijving van het kopersprofiel gesteld.

De onderneming wordt in de internationale markt gezien als “de solution provider” voor technisch ogenschijnlijk
onoplosbare vraagstukken. Naast het bedenken, de ontwikkeling en de engineering van deze oplossingen wordt
ook de realisatie uitgevoerd. Onderneming levert turn key maatwerk, grootschalige en seriematige productie
wordt (nu) niet gevoerd.

Product- en marktscope:

o Machines, installaties in het luxe segment voor bedrijven en particulieren wereldwijd.
e Hoogwaardig equipment voor de maritieme sector, waaronder een gepatenteerd eigen systeem, eveneens
wereldwijd vermarkt.

De organisatie wordt gevormd door 6,5 FTE. Waarvan 4 medewerkers in vaste dienst voor ontwerp en
calculatie, werkvoorbereiding en uitvoering. Voor productie wordt uit het netwerk van machinebouwers geput.
Voor montage op locatie wordt naast eigen medewerkers gebruik gemaakt van zzp-ers.

Onderscheidend vermogen

Unieke producten en oplossingen die door jarenlange doorontwikkeling en patenten een eigen weg hebben
gevonden in de wereld van het luxe segment en specifieke oplossingen voor de maritieme sector.

Kernwaarden van de onderneming zijn creativiteit, veelzijdigheid en innovatie. Betrouwbaarheid en kwaliteit van
het eindproduct zetten nieuwe deuren open in de relevante martksegmenten.

Overig

Als optimaal profiel voor een kopende partij wordt gedacht aan een machinebouw bedrijf in het hogere segment,
met eigen productiefaciliteiten. Het product assortiment van de aan te kopen onderneming zal een aanvulling
zijn op het huidige assortiment van de koper.

Koper, met ‘production-mindset’ en de wil om groei te realiseren door overname, kan vanwege de (niche-
ymarktpotentie een aantrekkelijke uitbreiding van haar productscope toevoegen. Daarnaast zal integratie in de
processen van de koper voor wat betreft activiteiten als werkvoorbereiding, inkoop, assemblage, installatie en
service substantieel toegevoegde waarde worden verzilverd.
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De huidige eigenaar is bereid zich voor geruime termijn nog aan het bedrijf te verbinden voor een zorgvuldige
overdracht van het concept.

Overigens is ondernemer bereid om in aanvang met een gekwalificeerde partij enige vorm van samenwerking
aan te gaan mits die uiteindelijk in een 100% aandelentransactie komt te resulteren.

Procedure:

Na gebleken belangstelling en aansluiting bij het veronderstelde profiel zal een kennismaking met ondernemer
en verkoopbegeleider worden gearrangeerd.
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